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BENEFICIEZ DU REGARD KEDGE
DE JEUNES TALENTS CHINOIS

BUSINESS SCHOOL

Des étudiants de haut niveau

Lauréats du concours national d’entrée a I’Université Renmin (Top 3 universités chinoises), ils
intégrent notre programme en management BAC + 5. lIs sont présents sur notre campus de
Bordeaux pour leur 3¢me et 5¢me gnnée et ils parlent francais.

Bénéfices pour votre entreprise

DOUBLE Etudiants dotés d’'une double culture business sino-européenne,
CULTURE acculturés au mode de vie a la frangaise.

Vous développez une proximité avec un groupe d’étudiants chinois et nouez

\‘ PROXIMITE des relations permettant des échanges de qualité.
p

En confiant une mission a nos étudiants chinois, vous offrez I'opportunité

VISION a votre entreprise de recueillir leur vision et leurs recommandations sur
les enjeux propres a votre secteur d’activité, a votre marque (mission
tutorée par un coach).




EXEMPLES DE MISSIONS REALISEES

GROUPE SAVENCIA
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Pourquoi le marché du snacking frais et laitier individuel évolue t-il si vite aujourd’hui en Chine
Modeéle économique de diffusion et accroissement de la notoriété

Cartographie du marché de la nourriture enfantine en Chine et analyse des moyens d’implantations

Problématiques clés identifiées pour un prospect chinois dans le cadre d’un investissement viticole
Les raisons qui poussent les chinois a investir en France ?

Analyse de marché Les centrales d’enrobage en Chine

Origine et besoins de la population chinoise de Bordeaux

Comment commercialiser nos vins d’or sur la Chine ?
Distribution & Express : quelles villes et quels produits pourraient répondre a cette offre ?

Etude de marché de la chaussure et plus particulierement le marché de la fabrication de chaussure de
sport en Asie du Sud-Est

Cross-Boarder E-Commerce into China : comment les marques frangaises peuvent-elles atteindre leurs
clients chinois sous ce modéle ?

. NOVEMBRE / DECEMBRE

. JANVIER

Déroulé de
la mission

o »

Participation a la
soutenance sur le
campus

Présentation aux
étudiants sur le
campus ou par skype

Remise de votre
sujet de
missions






